C 1 P I C H O U D 22 ans de fonctions commerciales opérationnelles
0 rl n n e 15 ans de conseil-formation commercial et management

SAPIO

Parcours professionnel

Accompagnement opérationnel de dirigeants d’entreprises, de managers et - Depuis 2009 : Consultant formateur associé de SAPIO sous
d’équipes sur: le nom de KaréKo jusqu’en 2020

- la construction de leur stratégie commerciale et leur positionnement ) )

- la mise en ceuvre et le pilotage de leur plan d’actions commercial - 5ans de vente de produits techniques en B to B (FOLAN)

- lavalorisation de leur savoir-faire et la défense de leur marge .
- 14 ans de vente, management et marketing pour des

Conception et animation de formations commerciales principalement pour produits vendus en grande distribution alimentaire

des non commerciaux sur toutes les étapes du processus de vente (AMORA, EXACOMPTA-CLAIREFONTAINE, LIBELLULE)
- Savoir détecter des opportunités
- Professionnaliser sa démarche en face a face - 3 ans de création et développement d'un nouveau concept
- Gérer larelation client avec efficacité de franchise en B to C (CVP et 30 associés)

Animation de formations management
- Manager lindividu et mobiliser le collectif Profil personne|
- Sapproprier la mission de manager non-hiérarchique
- Animer des réunions motivantes - Diplédmeée de BSB - Burgundy School of Business

- Présidente de CINOV Rhdne-Alpes de 2017 a 2023

JAA Architectes : 70h de formation multimodale pour « Vendre ses prestations (Fédération patronale des syndicats de prestations =~
intellectuelles et gagner des affaires » intellectuelles dans le conseil, le numeérique et lingénierie)
Energies Demain : accompagnement a la structuration de la stratégie commerciale - Engagée dans I'étude prospective des métiers et le

et a professionnalisation de chaque étape du processus de vente (4 groupes entre 6 développement des compétences avec des mandats pour la
et 10 mois chacun depuis 2021) Fédération CINOV au niveau :

« Régional en Auvergne-Rhoéne-Alpes
» National pour I'observatoire de 'OPIIEC
« Transversal avec les 15 branches de 'OPCO ATLAS

Formation-action en inter et en intra de plus de 400 experts des prestations
intellectuelles dans le conseil, I'ingénierie et le numérique, sur 6 modules des étapes-
clé de la démarche commerciale


https://www.linkedin.com/in/corinne-pichoud/
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